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DEFENDRE SON PRIX, SA MARGE

Durée : :k LA FORMATION
1/2 JOUR

4 heures de formation en
présentiel ou en ligne.

Objectifs :

Public et/ou prérequis : o

Managers, commerciaux. Sans
prérequis.

Organisation :

2 a 12 stagiaires. : -
Compétences visées :

Evaluation : %

Evaluation formative et Y%

questionnaire d’entrée et de sortie

de formation pour validation des O

compétences acquises.

Intervenant : Pédagogie :
Spécialiste en ingénierie 0
commerciale. O

EFFICACITE COMMERCIALE

Tarif : Sur devis.

En savoir plus :
06 17 318408
www.tie-conseil.fr

:k LE PROGRAMME

Point 1 :
Point 2 :

Point 3:
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