i},‘ ACTUALISER SES TECHNIQUES DE VENTE
-
T.I.E.conseil Take It Easy

Patrick LACOUR

Durée : X LA FORMATION
2 jours soit

14 heures de formation en
présentiel ou en ligne Objectifs :

Public et/ou prérequis :
Commerciaux, SAV, accueil du
public. Sans prérequis.

Organisation : Compétences visées :
2 a4 10 stagiaires

COMMERCIALE

Evaluation :

Evaluation formative et
questionnaire d’entrée et de sortie
de formation pour validation des
compétences acquises.

Intervenant :

Formateur spécialisé en
communication et techniques de
vente

Pédagogie :
0
0

EFFICACITE

Tarif : Sur devis

En savoir plus :
06 17 3184 08
www.tie-conseil.fr

B

:k LE PROGRAMME

Point 1 :

Point 2 :

Point 3 :

Point 4 :

Point 5 :

Point 6 :

Patrick LACOUR — Formateur Consultant — 59, rue Turichy — 63360 Gerzat — 06 17 31 84 08
Organisme de formation enregistré sous le n°84630474963 référencé DATADOCK pour les OPCO
www.tie-conseil.fr — patrick.lacour@tie-conseil.fr
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